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Wir sind die deutsche Tochtergesellschaft einer renommierten Schweizer Handelsgruppe und befassen uns mit der Vermarktung 
verschiedenster chemischer und kosmetischer Roh- und Wirkstoffe international anerkannter Hersteller. Zur Verstärkung unserer 
Teams suchen wir in Vollzeit zum nächstmöglichen Termin eine/-n:

Was Sie erwartet:

Es erwartet Sie eine interessante und anspruchsvolle Aufgabe in einem hochqualifizierten Team mit vielen Gesprächspartnern in der 
ganzen Welt. Sie sind das wichtige Bindeglied zwischen unserer Kundschaft und Lieferpartnern und unterstützen uns im Ausbau der 
nationalen und internationalen Aktivitäten im Bereich von Kosmetikwirkstoffen: 

•	 Kompetente Beratung und aktiver Verkauf
•	 Bestehende Kunden und Lieferanten optimal betreuen sowie neue Geschäftspartner akquirieren
•	 Verantwortung für verschiedene Produktgruppen übernehmen
•	 Analyse Ihrer Absatzmärkte
•	 Ihr ausgeprägtes Verhandlungsgeschick gewinnbringend einsetzen
•	 Unser Produktportfolio professionell und zielorientiert repräsentieren
•	 Wissensträger der von Ihnen betreuten Märkte sein
•	 Persönliche Kontaktpflege zu unseren industriellen Kunden und Lieferanten im Außendienst, auf Messen und Fachkongressen
•	 Eine Aussendiensttätigkeit von ca. 40 % haben

Ihr Arbeitsplatz ist in Offenbach in der Nähe von Frankfurt am Main.

Was wir uns wünschen:

•	 Eine solide Ausbildung in Biologie, Life Science Technologie, Chemie, Pharmazie... 
•	 Idealerweise erfolgreiche Erfahrung in der Beratung und im Verkauf von kosmetischen Wirk- und Rohstoffen
•	 Laborerfahrung wünschenswert
•	 Freude am Kontakt mit Menschen
•	 Verhandlungssichere Sprachkenntnisse in Deutsch und Englisch
•	 Gespür und die nötige Flexibilität für sich rasch verändernde Marktbedingungen
•	 Kreativität und Pragmatismus
•	 Erfahrung im Projektmanagement
•	 Sicherer Umgang mit MS-Office-Anwendungen (insb. Excel, PowerPoint und Word)
•	 Sicheres Auftreten sowie überzeugende Präsentationstechniken 

Was wir Ihnen bieten:

Wir bieten Ihnen ein ausbaufähiges, anspruchsvolles und spannendes Aufgabengebiet in einem internationalen Umfeld mit Kom-
bination von Technologie & Marketing, hoher Eigenverantwortung und interessanten Perspektiven. Ihre Selbstständigkeit, Ihren 
Ideenreichtum und Ihre Verkaufskompetenz können Sie bei uns entfalten. 

Wenn dieses lebhafte Bild zu Ihnen passt, freuen wir uns darauf Sie kennenzulernen. Bitte bewerben Sie sich schriftlich gerne auch 
per E-Mail mit Angabe des frühesten Eintrittstermins sowie Ihren Gehaltsvorstellungen bei:

PRODUCT & SALES MANAGER(IN) KOSMETIKWIRKSTOFFE
mit naturwissenschaftlichem Hintergrund


