
 
 
 

 
 

Wir sind ein in den Bereichen Spezialchemikalien und Kosmetik tätiges Schweizer Unternehmen. 
Innovation sowie kundenorientiertes Denken und Handeln sind die Grundsteine unseres Erfolgs. Zur 
Verstärkung des Bereiches Cosmetics suchen wir per 1. April 2012 oder nach Vereinbarung eine 
initiative, selbständige Persönlichkeit als 
 
 
 

Verkaufsleiter/in Export 
Kosmetik-Wirkstoffe 
 
 

Ihr Aufgabengebiet: 
Spezifisch sind Sie verantwortlich für das Verkaufsgebiet Frankreich und England sowie für die 
Länder, welche durch unser Distributoren-Netzwerk betreut sind. Als Zielsetzung steht die 
Sicherstellung und Ausweitung der Marktposition der eigenen Kosmetikwirkstoffe sowie der Rohstoffe 
von Lieferanten für die Kosmetikindustrie im Vordergrund. Zudem gehört das aktive Mitwirken der 
kontinuierlichen globalen Expansion zu Ihrer Hauptverantwortung. Ihr Aufgabengebiet ist vielseitig: 
Führung des zuständigen Verkaufsteams (4 Personen), Entwicklung und Umsetzung der 
Verkaufsstrategie in Zusammenarbeit mit dem Bereichsleiter, Erarbeitung von Kunden-
Problemlösungen, intensive Beobachtung des Marktes und der Mitbewerber, Besuch von spezifischen 
Fachmessen und Veranstaltungen. Zudem unterstützen Sie die enge partnerschaftliche 
Zusammenarbeit mit den Rohstofflieferanten. Und natürlich sind Sie für das Ertrags- und 
Kostenbudget Ihres Bereichs verantwortlich. 
 
 
Was Sie mitbringen: 
Sie sind eine unternehmerisch denkende, selbstsichere und kompetente Persönlichkeit mit mehreren 
Jahren Handels- und Verkaufserfahrung im internationalen Rohstoffmarkt der Kosmetikindustrie. 
Basierend auf Ihren chemisch-technischen Kenntnissen (Chemiker FH) und Ihrer 
betriebswirtschaftlichen Weiterbildung gelingt es Ihnen, die Funktion als Verkaufsleiter/in mit 
Produktberatung abzurunden und wichtige Projekte sowohl kommerziell wie fachspezifisch zu leiten. 
Mit Ihren kommunikativen Fähigkeiten fördern Sie die Teambildung, mit Ihrem organisatorischen Flair, 
gekoppelt mit Ihrer Fachkompetenz, tragen Sie zur Optimierung des Arbeitsumfeldes bei. Deutsch ist 
Ihre Muttersprache, Englisch beherrschen Sie in Wort und Schrift. Für die erfolgsorientierte 
Ausführung Ihrer Funktion bringen Sie die notwendige Reisebereitschaft mit. 
 
 
Unser Angebot: 
Einer initiativen Persönlichkeit offerieren wir ein interessantes Umfeld, fortschrittliche 
Anstellungsbedingungen (Gewinnbeteiligung, Kulturfonds) sowie attraktive berufsbezogene und 
persönliche Weiterbildungsmöglichkeiten. Ein lebhaftes, internationales und erfahrenes Team, 
welches seine erfolgreiche berufliche Zukunft auf der Zusammenarbeit aufbaut, erwartet Sie.  
 
 
Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung zuhanden Frau Britta Meier. 
 
 
RAHN AG 
Dörflistrasse 120 
8050 Zürich 
Tel. 044 315 42 00 
meierb@rahn-group.com 
www.rahn-group.com 
 


